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Contar con la informacion precisa en
el momento correcto es fundamental
para tomar decisiones en un
mMercado tan dindmico y cambpiante
como en el gue hoy nos encontramaos.

Por eso desarrollamos Predictive, la
solucion gque pone toda la informacion
de tu negocio a tu disposicion, lo que
te permite entender vy prepararte
mMejor para afrontar Nnuevas
readlidades.

Convertir tus datos en estrategias.
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de tus clientes.
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(0 Indicadores
principales

Esta es una radiografia rapida e intuitiva del estado
de tu negocio.

Alll puedes ver, interactuar y dar seguimiento a los
orincipales indicadores.
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Anadlisis
Geo-espacial

cDonde estan tus clientes?

Saber donde estdn y donde NO estdan tus clientes te
permitird desarrollar mejor tus campanas, identificar
Mercados potenciales y entender cuales son las

poreferencias de tus clientes de acuerdo a su lugar de
origen.
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O Segmentacion
() declientes

¢Cudles son tus mejores clientes?
¢Cudles son tus clientes potenciales?
¢Quiénes estan en riesgo?

Entendemos que todas las personas son diferentes,
por ello Predictive te ayuda a segmentar tus clientes

a traves de metodologios analiticas basadas en el
comportamiento transaccional.
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Beneficios
Predictive

e Ventaja competitiva.

* Ahorro en costos y tiempos.

e Aumento de la fiabilidad de los resultados.

* Nuevas oportunidades de negocio.

e Posibilidad de anticiparse a las necesidades de los
clientes.

* Incremento en la eficiencia.

* Respuestas oportunas a las preguntas del negocio.

* Genera conocimiento del negocio.
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L a tecnologia
de lo POSIBLE

ENCAEN

WWWw.evertecinc.com
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